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 （１）会社の概要 

 

 

                        

 

 

 

 

 

 

 

 

              本  社：東京都新宿区新宿 1-4-10アイデム本社ビル 

                      事業内容：求人媒体事業、教育企画サービス事業、 

                           情報提供サービス事業 

                      事 業 所：本社、西日本事業本部 

                      年  商：２４５億 4,500万円（平成 24年８月決算実績） 

                      従 業 員：１０４８名（平成 24年 8月 31日現在,全雇用） 

                      設  立：１９７１年２月 

                      グループ会社：㈱アイデムコーポレーション他 

  （２）仕事の内容 

    ◇どんな仕事 

採用プレゼンター（企画提案営業職）として、人材に関する総合的な企画・提案を行います。新聞折込

「しごと情報アイデム」、フリーペーパー「ジョブアイデム」、そしてWebサイト「イーアイデム」。以

上の 3媒体を中心に、既存顧客への新たな提案や新規顧客獲得へ向けてのアプローチを行っています。 

    ◇仕事の流れ（代表的な一日の動き） 

出勤後、清掃・体操・朝礼を行います。その後、自分の担当エリア

へ営業に出発します。帰社後、原稿制作やフォロー、応募効果のチ

ェックなどを行い、翌日の準備等を済ませ、20時頃に退社します。 

 

 （３）仕事のやりがい（嬉しかったこと、つらかったこと） 

求人掲載後に、企業様を訪問した際「このスタッフ、アイデムさん

で広告出して採用できた人やねん！紹介するわ！」とおっしゃって

頂ける事があります。自分が作成した原稿、自分が考えたキャッチ

コピーに共感して頂き、楽しそうに働かれている姿を見ると、とてもやりがいを感じます。仕事選びは、

人生の中でも重要な事の一つだと思います。もしかすると人生を左右してしまうほど、強い力を持って

いるかもしれません。そんな人生の大きなイベントに関われる責任感とやりがいは、他にはないと思い

ます。 
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会社の概要  

“人”と“企業”のトータルコミュニケーション 

誰もが安心して働ける機会を、ひとりでも多くの人にお届けすることが、私た

ちアイデムの仕事です。人が社会生活を営む上で、「仕事」はなくてはならない

もの。私たちは「職を探し、求めている」人たちが必要としている情報は何か

をつかむこと、そしてそれを信頼の置ける最適なメディアを通じて、いかに的

確に伝えるかに取り組むことが何より大切なとこと考えています。 



 

 （４）仕事上の成功談や失敗談 

お客様の採用課題に対して、様々な策を考え、練りに練ったプランをご提案しても、受け入れていただ

けない時は悩みます。自分の中では一生懸命考えたつもりでも、お役に立

てない時は、今後どうアプローチしていけばいいのか分からなくなってし

まいます。「Ｍさんが言うなら・・・」と、私を信用して頂いたのに、良

い結果が出せなかった時は、さらに落ち込みました。私を頼ってくださる

お客様の期待に応えられないことが、一番辛いです。ただそこで立ち止ま

っていても始まらないので、頭を切り替えて、次回はどうしたら企業様が

求めている人材の採用をお手伝いできるか考えるようにしています。広い

視野を持ってご提案することを心がけています。 

 

 （５）この会社を選んだ理由 

アイデムは元々なじみのある求人紙だったので、学生時代からずっ

と目にしていました。大学生の時のバイトもアイデムを見て決めま

した。就職活動するに際は、まず自分の身の回りの環境に目を向け

ていました。そこでアイデムの「採用プレゼンター」という、聞き

なれない仕事を発見し、会社説明会へ参加。 規模や業種を問わず

様々な企業と接点を持てる点、経営者や人事担当者と出会えるとい

う点に大きな魅力を感じました。刺激をたくさん受けられる環境を

求めていたので、自分にピッタリだなと思いこの会社を選びました。 

 

 （６）この仕事に必要なもの（スキル、能力など） 

月並みな表現になってしまいますが、チームワークです。斬新なアイデアや発想って、簡単には生まれ

ません。「あーでもない、こーでもない」と何時間も考えたところで、一人では行き詰まることも多い

です。だからこそ、チーム単位で取り組むのが大切だと思います。場合によっては他の部署を巻き込ん

で進めていくこともあります。おかげで企業様への提案の幅も広がって、今が一番やりがいと楽しさを

感じられています。 

 

 （７）今後の目標 

私も入社してから気付いたのですが、ここでの仕事は、商品を“売る”のではなく“提案”するものだ

ということです。 よくある「買ってもらったらおしまい」という営業ではありません。お客さまのニ

ーズに応じて、商品をより良いものにしていく必要があり、

そのために知識やデータなど、持っている全てを常に総動員

して原稿づくりに挑んでます。日々、学ぶことを忘れずに、

将来的には、もっと深くお客さまのマネジメントにも関われ

るようになりたいです。 

 

 （８）就職活動へのアドバイス 

色々な企業を見て、研究することは非常に大切です。ネーム

バリューや世間の評価だけで判断しないで下さい。ぜひ、自

分の周りにどんな企業があるのか、興味を持って下さい。視野が一気に広がります。頑張っても頑張っ

ても、うまくいかない事もたくさんあると思いますが、自分がダメだと思い込まず、「自分を採用しな

かった企業は見る目がない！」くらい大きく構えて、心にも時間にも余裕を持って就職活動して下さい。 
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